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Plan prezentacji

* Cel 1 metody badan
* Wyniki badan

e Podsumowanie
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Cele 1 metody

« (Czy istniejace sposoby koordynacji transakcji migdzy
grupami producentOw owocOw 1 warzyw a przemystem
spozywczym zmniejszaja ryzyko produkcyjne 1 cenowe
tych pierwszych?

e Tilem teoretycznym byta teoria kontraktow (ekonomika
kosztow transakcyjnych, teoria praw wtasnosci, teoria
bodzcow systemowych).

« ZaP. Bogetoftem 1 H. B. Olesenem przyj¢to tzw.
holistyczne (calosciowe) podejscie do problemu powiazan
umownych w ramach teori kontraktow
(tzw. zintegrowana korzys¢ z kontraktu).
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Cele 1 metody

Rys. 1. Schemat procesu badawczego

(1) surowiec wytwarzany
i sprzedawany przez jednostke badania

2) kanal dystrybucji surowca w badanej jednostce
(rynek hurtowy 1 gieldy towarowe, lokalne targowiska, przemyst przetworczy. centra dystrybucyjne 1 hurtownie,
sprzedaz wlasna detaliczna. instytucje sektora publicznego, inne wskazane przez respondenta)

4 koordynacja transz!ccji w kanale dystrybucji

k/’/\>

(5) transakcja kasowa kontrakt/tlmwa na dostawe integracja pionowa

v

(6) mechanizm cenowy
1lo$¢ zamawiana
wymagania produkcyjne
sposob kontroli
czas obowiazywania
moment zawarcia
inne zobowiazania
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Cele 1 metody

* Dla realizacji celu pracy wykorzystano metod¢
wielokrotnego studium przypadku.

* Narzedzia badawcze: wywiady poglebione oraz
kwestionariusz ankiety.

» Zakres czasowy analizy obejmowat rok 2013.

www.uni.opole.pl



Cele 1 metody

Tabela 1. Charakterystyka jednostek badania (stan na koniec 2013 1.)

Table 1. Characteristics of research units

Jednostka badania | Liczha czlonkdw | Areal upraw (ha) Rodzaj upraw
A 9 153 jablon, grusza, sliwa, wisnia, mahna.,l CZEresnia,
truskawka, agrest, porzeczka czarna 1 czerwona
B 6 900 marchew, cebula, por
c 5 25 malina, porzeczka czarna, shwa. wisnia,
g borowka amerykanska
D ] 180 cebula
jablon, sliwa, grusza, wisnia, czeresnia.
E 6 170 o . .
brzoskwinia, malina, aroma, porzeczka czarna

Zrodlo: opracowanie wlasne.
Source: author’s own elaboration.
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WYNIKI
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Tabela 2. Kanaly sprzedazy oraz koordynacja transakcj w badanych jednostkach w 2013 1.
Table 2. Sale channels and transaction coordmation m research umts m 2013

; Sprzedaz bez umowy / bezposrednia Umowa na
R Produlst ___Odbiorea uwagi dostawe kontrakt
jablko siec1 handlowe (80% sprzedazy), sprzedaz - cena dma (ustalama glowme telefomcziue przed dostawa),
detaliczna - cartyfikat Integrowane) Produkcjt.
guszka sieci handlowe (907% sprzedazy), sprzedaz
detaliczna
shwka s18c1 handlowe (93% sprzedazy), sprzedaz
detaliczna
czereinia siec1 handlowe (95% sprzadazy), sprzedaz
A detaliczna brak
truskawka s1iec1 handlowe (90% sprzedazy), sprzedaz
detaliczna (min. lokalne targowicka)
porzeczka czarwona siec1 handlowe (100% sprzadazy)
malina deserowa stect handlowe (ok. 90% sprzadazy), sprzadaz
detaliczna (min. lokalne targowicka)
porzeczka czama przemys! przetworezy
winia przemys! przetworezy
marchew munmalna wielkose produke) sprzedawana poza umowanu/kontraktanu (marchew przemyslowa, odbiorey to lokalm odbiorey) tak (opis tab. 3)
B por brak. tak (opis tab. 3)
cebula brak. tak (opis tab. 3)
malina deserowa burtowma - cena dmia (ustalana telefornczmie), sprzedaz produken do Nienuec, brak
- bez cartyfikacji, specjalne opakowanie.
malina przemyslowa przemys! przetworezy cena dma lub ustalona przed dostawa (fransportem). brak
¢ porzeczka czama przemys! przetworezy cena dnia fub ustalona przed dostawa (fransportem). brak
Wwisua przemys! przetworezy cena dnia lub ustalona przed dostawa (fransportem). brak
shwka przemys! przetworezy - cena dma (ustalana przad dostawa, weryfikowana przy kontroh jakosci u brak
odbiorey), sprzedaz tylko do Niemiec,
- wymagania jakosciowe (kaliber, kolor), specjalne opakowanie.
D cebula minmmalnz wielkos¢ produke)i sprzedawana poza umowami/kontraktamu tak (opis wtab. 3)
Jablko przamyslows, zaklad przetworczy, posredmk - cena dma lub ustalona przed dostawa (fransportem), brak
- 80-90% produkeji sprzedano do Niemiec.
Jablko deserowe odbiorcy detalicziu, 2eci handlowe - cena dnia lub ustalona przed dostawa (transportem). tak (opis wtab. 3)
Wiinia przemyslowa hurtowmze, posrednik - cena dnia lub ustzlona przed dostawa (transportem), brak
- cala produkcja sprzadana do Niemuec.
E dliwka hurtowne, posrednik, sieci handlowe - cena dnia lub ustalona przed sama dostawa, brak
- cala produkeja sprzadana za granice (Niemcy, Holandia, Wik. Brytama).
aroma burtownze, posredmk - cena dma lub ustalona przed dostawa (transportem), brak
- cala produkcja sprzadana do Niemuec.
| guszka przemyslowa zaklad przetworezy, posrednik cena dnia lub ustalona przed dostawa (fransportem). brak
brzodkwinia rynek hurtowy cena dnia b ustalona przed dostaws (fransportem). brak

* - §liwa mirabelka z Nancy.
Zrodlo: badania wlasne.
Source: author’s own study.




Tabela 3. Charakterystyka umow na dostawe/umow kontraktaci w 2013 r. w badanych jednostkach

Table 3. Characteristics of contracts in 2013 in research units

J]:dn Mth Prodult | Odbiorea Formula censwa Czas troeamia Thozé Termin dostawy ".:ijmlngnma Inne
adania jalmsciowe
A brak
marchew, | podedmey, sect | wumowach wysteponaly 2 - Jednorocme - dokladna lose doctaw (ok. | termanterminary - komisemese brak
cebula, por | handlowe (ponad | rodzaje cen: {ponad 50% 25% umow}, dostaw realizacy tzw.
30% dostaw), - cen3 stala z gory ustalona umow), - wpozostalych wkazame Zazad dobrych
centra (mezmmerma w cabm okreme), dwrnletme 1 onentacyine] wielkosen prakivk
dystrvbucyine - cena rynkowa z dma dostawy, trzyletme dostaw (w zlefmosel od {zalzemk do
negocjowanz z kontrahentem {odnawialne) biezacych potrzeb komtraktu,
B przed dostang (ponad 73% -wwigkszoier | kontrahenta). WymLIgania
o), UMWY Zawars meformalne),
przed glovme w
TOZPOCTECIE ramzch BRC,
cvkin GlobalGap,
produkeynego monitormg
wennermy.
C brak
cebula centrum wumowach wystepowaly 2 Jednorecme gwarantowans welkese okreslony termuin zlyemmik o - bliske calz wielkese produken
dystrvbueyine ! rodzaje cen: {odnawialna) dostawry + dodatkowy doctawy lnb komisernoser wytworzone) w gnipie sprzedawane
Inrtowme - ena stala = gory ustalona zakup w zlefmosa od temnzrz dostaw przestrzegama | wramach fwmzbnyeh powiazan (z
{mezmierma w cabym okresie), biezacych potrzeb msaddobrvch | czepo 20% wramach umenwr
- cena rynkowa z drua dostawy, kontrahentz, prakivk, konfraktacyi, reszta umowy na
negocjowans ¢ konfrabentem cextviikat dostawe),
D przad dostama, GlobalGap - brak zapisu o pomecy
- w wiekszosel umow (30-73%) agrotechmcons),
majdowala zie klaumla - k. 25% umow mialo zapis o
walorvzu)aca cene komermmodel niywama matenahy
sewnego od kontrahents,
- w wigkszose umow 1stnial zapis o
mozirwose mezapowiedzians)
kontroli na pohy.
jablke aec1 handlowe - brak formmby cenowe) w Jeidnorecme - bk okreslone) dosa, zzodme zhiefacvme | - postadame - komecrnese ponomema przez
desarowe Umowle, {pdnawialna) - dostarezano surowles potrzebanu certviikam jednostke dodztkowych oplat (np. na
- cena kaddorazowo ustalana zgodme = hiezacvm ZAMEWIAJACEE0. Global AP, promocje w ipermarketach),
przed dostaws (berposredmo z Zapotzebowaniem HACCE, - okreslony rodza) opakowana.
F przadstawicielem bipermarketu hiparmarketu lub platfomey - zalaeemik do
lub platformmy logistyerne), do lomstyeone;, Umowy
ktorezo dostarczano surowlec). {zpecyfikacya
produkin).

Zrodlo: badania wiasne.

Source: author's own study.




Whioski

* Na podstawie przeprowadzonej analizy mozna stwierdzi¢, ze w 2013 r. owoce
byty glownie sprzedawane na rynku kasowym.

W przypadku jednostek zajmujacych si¢ sprzedaza warzyw koordynacja
transakcji odbywatla si¢ gtdbwnie w ramach powiazan umownych.

W przypadku uméw na dostawe owocdw nie mozna byto stwierdzi¢, ze dzieki
nim nast¢powata poprawa koordynacji produkcji i ryzyka.

* W przypadku transakcji dotyczacych warzyw wystepowaly pewne elementy
pozwalajace minimalizowac ryzyko cenowe (cena gwarantowana) 1
koordynowa¢ produkcje (wskazanie doktadnej lub orientacyjnej ilosci zakupdw).

* Jednym z podstawowych wymagan ze strony kontrahentow (przed zawarciem
umowy) wobec badanych jednostek byta koniecznos¢ posiadania certyfikatow
potwierdzajacych bezpieczenstwo zywnosci dla pierwotnej produkcji rolnej
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Dzi¢kuje¢ za uwage
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