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Plan prezentacji

• Cel i metody badań

• Wyniki badań

• Podsumowanie



Cele i metody
• Czy istniejące sposoby koordynacji transakcji między 

grupami producentów owoców i warzyw a przemysłem 
spożywczym zmniejszają ryzyko produkcyjne i cenowe 
tych pierwszych?

• Tłem teoretycznym była teoria kontraktów (ekonomika
kosztów transakcyjnych, teoria praw własności, teoria
bodźców systemowych).

• Za P. Bogetoftem i H. B. Olesenem przyjęto tzw. 
holistyczne (całościowe) podejście do problemu powiązań
umownych w ramach teorii kontraktów
(tzw. zintegrowana korzyść z kontraktu).



Cele i metody
Rys. 1. Schemat procesu badawczego



Cele i metody

• Dla realizacji celu pracy wykorzystano metodę
wielokrotnego studium przypadku.

• Narzędzia badawcze: wywiady pogłębione oraz 
kwestionariusz ankiety.

• Zakres czasowy analizy obejmował rok 2013. 



Cele i metody



WYNIKI







Wnioski
• Na podstawie przeprowadzonej analizy można stwierdzić, że w 2013 r. owoce 

były głównie sprzedawane na rynku kasowym.

• W przypadku jednostek zajmujących się sprzedażą warzyw koordynacja 
transakcji odbywała się głównie w ramach powiązań umownych.

• W przypadku umów na dostawę owoców nie można było stwierdzić, że dzięki 
nim następowała poprawa koordynacji produkcji i ryzyka.

• W przypadku transakcji dotyczących warzyw występowały pewne elementy 
pozwalające minimalizować ryzyko cenowe (cena gwarantowana) i 
koordynować produkcję (wskazanie dokładnej lub orientacyjnej ilości zakupów).

• Jednym z podstawowych wymagań ze strony kontrahentów (przed zawarciem 
umowy) wobec badanych jednostek była konieczność posiadania certyfikatów 
potwierdzających bezpieczeństwo żywności dla pierwotnej produkcji rolnej



Dziękuję za uwagę


